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L’Ascenseur relationnel pour I’export, une solution Innovante pour developper
les exportations des PME
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Il existe en France des dizaines de milllers de TPE, PME et Grandes
Entreprises qui souhaiteraient mieux echanger et additionner leurs forces

dans la compeétition mondiale de plus en plus tendue.

Grace au regroupement dEntrepreneurs, a [|'Etat, aux autorites
consulaires, a certains grands groupes et aux organisations professionnelles,
beaucoup de progres ont ete faits ces dernieres annees dans les domaines
de l'information, des consells, de 'accompagnement, du financement, de la
formation et de la communication des PME a l'international.

Il manquait jusqu'a ce jour un outil d’animation et de declenchement des synergies
commerciales disponibles, amicales et professionnelles, base sur la recommandation, clef pour

transformer un prospect en client !
C’est sur ce constat que des entrepreneurs francais viennent d’'inventer le ReKommending®, un

veritable Ascenseur Relationnel pour 'Export

Ce concept innovant permet :

o d'offrir une nouvelle méethode de prospection 2.0 pour les dirigeants et responsables
d'entreprises: une fois le prospect identifie au bout du monde, vous n'avez plus qu’a

demander et negocier |la recommandation pour la mise en relation.

o la valorisation confidentielle du potentiel relationnel de chacun : vous pouvez sélectionner e
faire remunerer vos mises en relation

o de faire profiter chaque Entrepreneur des outils simples et puissants du ReKommending®,
pour qu’il partage efficacement cette dimension essentielle des affaires : le travail en réseau

Grace a JKPM, premier club international et anonyme de recommandations professionnelles, le
ReKommending® devient un outil de prospection 2.0 adapteé pour échanger des recommandations

efficaces :

(
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 Chague Membre renseigne sur JKPM les Noms (sans aucune coordonnee) de ses relations.

o Quand un Membre a besoin d’'une recommandation, il interroge anonymement la base.

o Les Membres du Club ayant ce Nom dans leurs contacts recoivent cette demande.

© Si interet, une négociation anonyme s’'engage, via la messagerie privee.

o Cette negociation s’arréte au simple souhait d’'un des interlocuteurs, ou se poursuit jusqu'au

moment ou les deux decident de se rencontrer, et levent simultanément I'anonymat.
© La suite se traite a I'exterieur, en face a face, et n'est plus I'affaire de JKPM !

Avec |'Ascenseur Relationnel, les Entrepreneurs benéeficient enfin pleinement et sereinement de
toutes les synergies « Réseau » pour se développer a I'export !
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